
2006年《中级会计实务》考试大纲（下） PDF转换可能丢失

图片或格式，建议阅读原文
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4_E3_80_8A_c44_71386.htm 第十章 费用 ［基本要求］ （一）

掌握生产成本核算的一般程序 （二）掌握要素费用的核算 （

三）掌握辅助生产费用和制造费用的分配方法 （四）掌握生

产费用在完工产品与在产品之间的分配方法 （五）熟悉管理

费用、营业费用和财务费用的内容及核算 （六）熟悉完工产

品成本的结转 （七）熟悉产品成本计算方法 （八）了解期间

费用的概念 （九）了解费用的分类 ［考试内容］ 第一节 费

用的分类 费用是指企业为销售商品、提供劳务等日常活动所

发生的经济利益的流出。 一、按经济内容分类 按经济内容分

类，费用可以分为外购材料费用、外购燃料费用、外购动力

费用、工资费用及职工福利费用、折旧费用、利息支出、税

金和其他支出等费用要素。 二、按经济用途分类 按经济用途

分类，费用可以分为生产成本和期间费用两大类。企业为生

产一定种类和数量的产品所发生的费用，即直接材料、直接

人工和制造费用的总和，就是这些产品的生产成本（或称成

本）。企业一定期间所发生的不能直接归属于某个特定产品

的生产成本的费用，则归属于期间费用，在发生时直接计入

当期损益。 第二节 生产成本 一、生产成本核算的一般程序 

（一）区分应计入产品成本的费用和不应计入产品成本的费

用； （二）将应计入本期产品成本的各种费用在各种产品之

间进行归集和分配，计算出各种产品成本； （三）对既有完

工产品又有在产品的产品，采用一定的方法计算出该种完工

产品的成本。 二、要素费用 基本生产车间发生的各项要素费



用，都应计入产品生产成本。某种产品直接耗用的费用，应

直接计入该种产品成本明细账的相关成本项目；几种产品共

同耗用的费用，则应采用适当的分配方法，分配计入这几种

产品成本明细账的相关成本项目。 三、辅助生产费用 辅助生

产是指为基本生产服务而进行的产品生产和劳务供应。辅助

生产费用是指辅助生产车间发生的费用。 辅助生产费用的分

配计入生产成本的方法主要有：直接分配法、交互分配法和

按计划成本分配法。 四、制造费用 制造费用是指企业为生产

产品和提供劳务而发生的各项间接费用。 在生产多种产品的

情况下，制造费用可以采用生产工人工时比例法、生产工人

工资比例法、机器工时比例法和按年度计划分配率分配法等

分配方法计入各种产品的成本。 五、生产费用在完工产品与

在产品之间的分配 生产费用在完工产品和在产品之间进行分

配的方法主要有：不计算在产品成本法、在产品按固定成本

计价法、在产品按所耗直接材料费用计价法、约当产量比例

法、在产品按定额成本计价法、定额比例法。 六、完工产品

成本的结转 完工产品经产成品仓库验收入库以后，其成本应

从生产成本转入库存商品。 七、产品成本计算方法 产品成本

计算方法包括品种法、分批法和分步法。 （一）品种法 品种

法是指以产品品种作为成本计算对象，归集和分配生产费用

，计算产品成本的一种方法。 （二）分批法 分批法是指以产

品的批别作为成本计算对象，归集生产费用，计算产品成本

的一种方法。 （三）分步法 分步法是指按照生产过程中各个

加工步骤（分品种）为成本计算对象，归集生产费用，计算

各步骤半成品和最后产成品成本的一种方法。 第三节 期间费

用 一、期间费用的概念 期间费用是指不计入产品生产成本、



直接计入发生当期损益的费用。 （一）管理费用 管理费用是

指企业为组织和管理企业生产经营所发生的各种费用。 （二

）营业费用 营业费用是指企业在销售产品过程中发生的费用

。 （三）财务费用 财务费用是指企业为筹集生产经营所需资

金等而发生的费用。 二、期间费用的核算 期间费用在发生时

直接计入发生当期的损益。 第十一章 收入和利润 ［基本要求

］ （一）掌握销售商品收入的确认和计量 （二）掌握提供劳

务收入的确认和计量 （三）掌握让渡资产使用权收入的确认

和计量 （四）掌握特殊销售商品业务收入和特殊劳务交易收

入的确认和计量 （五）掌握建造合同收入和成本的确认和计

量 （六）掌握关联方交易收益的确认和计量 （七）掌握营业

外收入和营业外支出的核算 （八）熟悉所得税的核算 （九）

熟悉建造合同收入和成本的内容 （十）熟悉利润的构成 （十

一）了解收入的分类 （十二）了解补贴收入的核算 （十三）

了解利润分配的核算 ［考试内容］ 第一节 收入的分类 收入

是指企业在销售商品、提供劳务及让渡资产使用权等日常活

动中形成的经济利益的总流入，包括销售商品收入、劳务收

入、利息收入、使用费收入、租金收入、股利收入等，但不

包括为第三方或客户代收的款项。 一、按性质分类 按性质分

类，收入可以分为销售商品收入、提供劳务收入和让渡资产

使用权等取得的收入。 二、按企业经营业务主次分类 按企业

经营业务主次分类，收入可以分为主营业务收入和其他业务

收入。 第二节 销售商品收入的确认和计量 一、销售商品收入

的确认 销售商品收入的确认，必须同时符合以下四个条件： 

（一）企业已将商品所有权上的主要风险和报酬转移给购货

方； （二）企业既没有保留通常与所有权相联系的继续管理



权，也没有对已售出的商品实施控制； （三）与交易相关的

经济利益能够流入企业； （四）相关的收入和成本能够可靠

地计量。 二、销售商品收入的计量 销售商品收入的计量，应

依据企业与购货方签订的合同或协议金额；无合同或协议的

，应依据购销双方都同意或都能接受的价格。 在对销售商品

收入进行计量时，应注意区别现金折扣和销售折让。 现金折

扣是指债权人为鼓励债务人在规定的期限内付款，而向债务

人提供的债务扣除。现金折扣在实际发生时计入发生当期财

务费用。对于购买方而言，实际获得的现金折扣，冲减取得

当期的财务费用。 销售折让是指企业因售出商品的质量不合

格等原因而在售价上给予的减让，是企业在销售商品时直接

给予购买方的折让。销售折让在实际发生时冲减当期销售收

入。 三、特殊销售商品业务 （一）代销 代销通常有两种方式

：（1）视同买断方式。这种方式下，委托方在交付商品时不

确认收入，受托方也不作购进商品处理。受托方将商品销售

后，应按实际售价确认为销售收入，并向委托方开具代销清

单。委托方收到代销清单时，再确认本企业的销售收入。（2

）收取手续费方式。这种方式下，委托方应在收到受托方交

付的商品代销清单时确认销售收入；受托方则按应收取的手

续费确认收入。 （二）分期收款销售 分期收款销售是指商品

已经交付，但货款分期收回的一种销售方式。在这种销售方

式的情况下，通过"分期收款发出商品"科目，核算已经发出

但尚未结转的商品成本。 （三）预收款销售 预收款销售是指

购买方在商品尚未收到前按合同约定付款，销售方在收到最

后一次付款时才交货的销售方式。在这种销售方式下，商品

交付前预收的货款作为销售方的一项负债处理，待货物实际



交付时才确认销售收入。 （四）售后回购 售后回购是指销售

商品的同时，销售方同意日后再将同样的商品买回的销售方

式。在售后回购交易中，通常情况下，所售商品所有权上的

主要风险和报酬没有从销售方转移到购货方，因而不能确认

相关的销售商品收入。 （五）售后租回 售后租回是指销售商

品的同时，销售方同意日后再租回所售商品。在这种销售方

式下，应分别以下情况处理：（1）如果售后租回形成一项融

资租赁，售价与资产账面价值之间的差额应单独设置"递延收

益"科目核算，并按该项租赁资产的折旧进度进行分摊，作为

折旧费用的调整。（2）如果售后租回形成一项经营租赁，售

价与资产账面价值之间的差额也通过"递延收益"科目核算，

并在租赁期内按租金支付比例分摊。 （六）房地产销售 房地

产销售是指房地产经营商自行开发房地产，并在市场上进行

的销售。房地产销售与一般的商品销售类似，应按销售商品

收入的确认原则确认收入。房地产销售中，房地产的法定所

有权转移给买方，通常表明其所有权上的主要风险和报酬也

已转移，企业应确认销售收入。但也可能出现法定所有权转

移后，所有权上的风险和报酬尚未转移的情况。在这种情况

下，企业应分析交易的实质，确定是作为销售处理，还是作

为筹资、租赁或利润分成处理。 房地产经营商事先与买方签

订了不可撤销合同并按合同要求开发房地产的，相关收入应

按建造合同收入确认原则进行确认。 （七）销售退回 销售退

回是指企业售出的商品，由于质量、品种不符合要求等原因

而发生的退货。销售退回应分别不同情况进行处理：（1）未

确认收入的已发出商品的退回。只需将已记入"发出商品"科

目的商品成本转回"库存商品"科目。如果销售方采用计划成



本或售价核算，则应按计划成本或售价记入"库存商品"科目

，并计算成本差异或商品进销差价。（2）已确认收入的销售

商品退回，一般直接冲减退回当月的销售收入，同时冲减退

回当月的销售成本；如该项销售已经发生现金折扣，应在退

回当月一并调整。（3）在特殊情况下，即在资产负债表日及

之前售出的商品在资产负债表日至财务会计报告批准报出日

之间发生退回的，应作为资产负债表日后事项的调整事项处

理，调整报告年度的收入、成本等。如果该项销售在资产负

债表日及之前已经发生现金折扣的，还应同时冲减报告年度

的现金折扣。 （八）商品需要安装和检验的销售 商品需要安

装和检验的销售是指售出的商品需要经过安装、检验等过程

的销售方式。在这种销售方式下，在购买方接受交货以及安

装和检验完毕前一般不应确认收入。但如果安装程序比较简

单，或检验是为了最终确定合同价格而必须进行的程序，则

可以在商品发出时，或在商品装运时确认收入。 （九）附有

销售退回条件的商品销售 附有销售退回条件的商品销售是指

购买方依照有关协议有权退货的销售方式。在这种销售方式

下，如果企业能够按以往的经验对退货的可能性作出合理的

估计，应在发出商品时，将估计不会发生退货的部分确认收

入，估计可能发生退货的部分，不确认收入，作发出商品处

理；如果企业不能合理地确定退货的可能性，则在售出商品

退货期满时确认收入。 （十）以旧换新销售 以旧换新销售是

指销售方在销售商品的同时，回收与所售商品相同的旧商品

。在这种销售方式下，销售的商品按商品销售的方法确认收

入，回收的商品作为购进商品处理。 100Test 下载频道开通，

各类考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


