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4_BC_9A_E8_80_83_E8_c45_76199.htm 一、考场提示 本章重

点、难点内容：销售百分比法的计算及应用；可持续增长率

的含义和计算；本量利相互关系的运用；盈亏临界分析；现

金预算的编制；弹性预算的特点及运用。 二、重点、难点学

习 (一)财务预测的销售百分比法 财务预测销售百分比法，假

设收入、费用、资产、负债与销售收入存在稳定的百分比关

系，根据预计销售额和相应的百分比预计资产、负债和所有

者权益，然后利用会计等式确定融资需求。具体方法有：根

据销售总额确定融资需求和根据销售增加量确定融资需求两

种方法。研究外部融资与销售额增长关系时，还需分析外部

融资额占销售额增长的百分比、仅靠内部融资的增长率、外

部融资需求的敏感分析和可持续增长率两种情况进一步讨论

。 1.根据销售总额确定融资需求 根据销售总额确定融资需求

，其预测程序如下： (1)确定销售百分比。销售额与资产负债

表有关项目的百分比可以根据上年有关数据确定。在确定时

要注意区分哪些资产、负债项目直接随销售额的变动而变动

，哪些资产、负债项目不随销售额变动而变动。 (2)计算预计

销售额下的资产和负债：资产(负债)=预计销售额×各项目销

售百分比 (3)预计留存收益增加额：留存收益增加=预计销售

额×销售净利率×（1-股利支付率) (4)计算外部融资需求：外

部融资需求=预计总资产-预计总负债-预计股东权益 2.根据销

售增加量确定融资需求 融资需求=资产增加-负债自然增加-留

存收益增加=(资产销售百分比×新增销售额)-(负债销售百分



比×新增销售额)-[计划销售净利率×销售额×（1-股利支付

率)] 以上两种方法计算结果应是相同的。 3.外部融资额与销

售增长关系的进一步讨论 (1)外部融资额占销售额增长的百分

比 销售增长会带来融资需求的增加，假设两者成正比例变化

，两者之间有稳定的百分比，即销售额每增加1元需要追加的

外部融资额可称为"外部融资额占销售增长的百分比"。其计

算方法是：外部融资销售增长比=资产销售百分比-负债销售

百分比-计划销售净利率×（1 增长率)/增长率×（1-股利支付

率) 外部融资额=外部融资销售增长比×销售增长 如果存在通

货膨胀，则应将销售增长率调整为销售额的名义增长率。 (2)

仅靠内部融资的增长率 如果不能或不打算从外部融资，则只

能靠内部积累，从而限制了销售增长，此时的销售增长率称

为"仅靠内部融资的增长率"。 设外部融资等于零，即： 资产

销售百分比-负债销售百分比-计划销售净利率×（1 增长率)/

增长率×（1-股利支付率) 在上式其他条件已知时，就可求出

增长率，在此增长率水平下，外部融资额必然为零。 (3)外部

融资需求的敏感分析 外部融资需求的多少，不仅取决于销售

的增长，还要看股利支付率和销售净利率。如果销售净利率

不变，股利支付率越高，外部融资需求越大，反之，越小；

如果股利支付率不变，销售冲利率越大，外部融资需求越少

，反之，越大。通过敏感性分析，确定各因素变动对融资需

求的影响程度。 (4)可持续增长率 可持续增长率=净资产增长

率=资产周转率×销售利润率×财务杠杆×收益留存率 (二)本

量利关系方程式 (三)盈亏临界分析 (四)现金预算的编制 现金

预算是财务预算的重要组成部分。现金预算的内容包括现金

收入、现金支出、现金多余或不足的计算，以及现金多余或



不足的调剂。现金预算实际上是其他预算有关现金收支部分

的汇总，它的编制要以事先编制其他各项预算为基础并取得

相应的数据来源。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接

下载。详细请访问 www.100test.com 


