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确认条件企业销售商品时，如果同时符合以下5个条件，才能

确认为收入： 1、企业已将商品所有权上的主要风险和报酬

转移给购货方 判断一项商品所有权上的主要风险和报酬是否

已转移给购货方，需视不同情况而定： （1）大多数情况下

，商品所有权上的主要风险和报酬的转移是伴随着商品所有

权凭证的转移或实物的交付而转移的，例如大多数零售交易

即属于此种情况。 （2）有些情况下，企业已将商品所有权

凭证或实物交付给购货方，但商品所有权上的主要风险和报

酬并未转移。企业可能在以下几种情况下保留商品所有权上

的主要风险和报酬：①企业销售的商品在质量、品种、规格

等方面不符合合同规定的要求，又未根据正常的保证条款予

以弥补，因而仍负有责任。例如，某企业A于5月21日销售一

批商品，商品已经发出，买方已预付部分货款，余款由A企

业开出一张商业承兑汇票，已随发票账单一并交付买方。买

方当天收到商品后，发现商品质量没达到合同规定的要求，

立即根据合同的有关条款与A企业交涉，要求A企业在价格上

给予一定的减让，否则买方可能会退货。双方没有达成一致

意见，A企业仍未采取任何弥措施。此项销售表明，尽管商

品已经发出，发票账单已交付买方，也已收到部分货款，但

由于双方在商品质量的弥补方面未达成一致意见，买方尚未

正式接受商品，商品可能被退回，因此商品所有权上的主要

风险和报酬仍留在A企业，A企业此时不能确认收入。收入应



顺延到已按买方要求进行弥补时予以确认。 ②企业销售商品

的收入是否能够取得，取决于代销方或受托方销售其商品的

收入是否能够取得。在代销情况下，委托方通常应在受托方

售出商品，并取得受托方提供的代销清单时确认收入。③企

业尚未完成售出商品的安装或检验工作，且此项安装或检验

任务是销售合同的重要组成部分。在这种情况下，企业只有

在安装完毕并检验合格后才能确认收入。例如，某电梯生产

企业销售电梯，电梯已发出，发票账单已交付买方，买方已

预付部分货款，但根据合同规定，卖方负责安装，卖方在安

装并经检验合格后，买方立即支付余款。 在这种情况下，电

梯发出并不表示商品所有权上的主要风险和报酬已转移给买

方，企业仍需对电梯进行安装，安装过程中可能会发生一些

不确定因素，阻碍该项销售的实现，因此只有在安装完毕并

检验合格后才能确认收入。 ④销售合同中规定了由于特定原

因购货方有权退货的条款，而企业又不能确定退货的可能性

。在这种情况下，只有当买主正式接受商品或退货期满时才

能确认收入。例如，某企业为推销一项新产品，规定凡购买

该产品者均有一个月的试用期，不满意的 ，一个月内给予退

货。在这种情况下，该企业尽管已将商品售出，也已收到价

款，但由于是新产品，无法估计退货的可能性，商品所有权

上的风险和报酬实质上并未转移给买方，该企业在售出商品

时不能确认收入。只有当买方正式接受商品时或退货期满时

确认收入。 如果企业只保留所有权上的次要风险，且符合销

售商品收入确认的其他4个条件，则销售成立，相应的收入应

予以确认。（3）有些情况下，企业已将商品所有权上的主要

风险和报酬转移给购货方，但实物尚未交付。在这种情况下



，企业应在所有权上的主要风险和报酬转移时确认收入，而

不管实物是否交付。2、企业既没有保留通常与所有权相联系

的继续管理权，也没有对已售出商品实施控制 企业将商品所

有权上的主要风险和报酬转移给买方后，如仍然保留通常与

所有权相联系的继续管理权，或仍然对售出的商品可以实施

控制，则说明此项销售商品交易没有完成，销售不能成立，

不能确认相应的销售收入。但是，如果企业对售出的商品保

留了与所有权无关的管理权，则不受本条件的限制。例，某

房地产企业A将尚待开发的土地销售给B企业，合同同时规定

由A企业开发这片土地，开发后的土地售出后，利润由A、B

两企业按一定比例分配。这意味着A企业仍保留了与该土地

所有权相联系的继续管理权，该项交易实质上不是销售土地

的交易，而是A、B企业共同对该项土地的开发进行投资，并

共享利润的交易。A企业在销售土地时，不能确认收入。再

如，某制造商将商品销售给中间商后，如仍能要求中间商转

移或退回商品，一般表明制造商对售出的商品仍在实施控制

，不能确认此项销售。 100Test 下载频道开通，各类考试题目

直接下载。详细请访问 www.100test.com 


