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https://www.100test.com/kao_ti2020/89/2021_2022__E5_9B_BD_E

9_99_85_E5_B7_A5_E7_c56_89259.htm 摘要： 随着我国对外开

放政策的展开，经济合作和技术交流规模的不断扩大，我国

建筑施工综合实力的增强，我国涉外单位和建筑施工队伍走

出国门，参与国际工程承包市场竞争势在必然。由于大多数

建筑公司已习惯于国内计划经济下的一套招标模式，他们往

往很难适应海外项目投标的形式。在实际投标中，有的建筑

公司不加分析，把国内的一套全面照搬，致使报价推动竞争

力；有的建筑公司盲目自大，不了解国际承包的概念，既赔

了本又损失了信誉。 关键词： 工程施工 招投标 国际工程报

价投标工作涉及面很广，它要求投标报价的人员具有广博的

知识和丰富的经验，其中包括专业知识，例如：设计、施工

组织与技术、设备材料等。同时还必须具备商务方面知识，

例如法律、金融、税务、保险、以及当地的政治、经济状况

等。另外，投标报价人员还必须熟悉国际工程施工和投标报

价的规范和操作程序，只有这样，投标报价人员才能参与激

烈的国际工程承包市场的竞争。 投标报价与工程施工是密切

关联的统一体，有时一个项目的投标报价如果略微出现一些

小差错，工程施工也许还可以弥补项目的不足。有时一个项

目的投标报价很合理，可工程施工出现漏洞也可能会拖垮项

目。这就对做投标报价的人员提出了一个课题，你是否非常

熟悉国际工程施工的全过程，你是否真正了解建筑公司的实

际施工的成本。国际投标和国内投标的区别就在于，国内投

标报价可参照规定的定额，国际投标报价由投标人自己测定



定额。 在承包方式上，投标报价一般有两种方法，一种是作

为分包报价，一种是作为总承包投标报价。从项目性质来看

，一种是私人资本投资的，一种是国家政府投资的或亚洲和

世界银行贷款或其他国际组织贷款的。前一种投标的形式很

多，不在这叙述。本文主要叙述后一种。 不管政府投资也好

，国际金融机构贷款也好，一般都按国际标准的招投标程序

进行，国际投标报价主要从利润和承担风险程度来考虑，承

包者相互竞争，在相互保密的情况下编出投标书。当众开标

，有关人员进行综合测评，决定中标者。一般来说，国际投

资报价过程为：市场调查、踏勘现场、选择总包管理班子和

施工队伍、编制投标报价书、确定最终报价。 投标报价的第

一步是投标环境的调查，例如，在某公路和桥梁的投标报价

中笔者做了如下调查工作； 1.政治，社会和法律方面 工程项

目所在国的社会制度和政治制度一般可以通过我国驻外使领

馆了解，调查当地的社会、政治情况，以及当地的风土人情

，与承包商活动有关的经济法、工商企业法、建筑法、劳动

法、税法、金融法、外汇管理法、经济合同法以及经济纠纷

的仲裁程序等。此外还必须了解当地的民法和民事诉讼法，

以及移民法和外国人管理法。 2.自然条件，市场情况 该公路

项目位于南太平洋岛国，一年中有六个月为雨季，在雨季期

间伴随台风，有时形成小型洪水。从市场情况看，当地建筑

材料、钢材、沥青需进口，水泥、黄沙当地供应，石子无法

满足工程的需要量。当地的物价指数，每年平均上升2-5%。

当地工人工资水平略低于中国外派人员工资，但他们的工效

比中国外派人员的工效差50%.在一事实上的条件下，允许部

分外籍工人入境工作。当地外汇汇率比较稳定。 3.工程项目



情况 该公路是在原有道路基础上予以修复，总长54公里，道

路转变处多，河流多，共需架设16座桥，挖填土方量多，总

计挖填土方量在400万立方米，在部分施工区域没有水电，运

输道路不平坦，地下水位较高。特别是公路项目需要较大的

石料，业主提供开采的区域，中方专人到采石区调查。 除了

投标环境调查外，在编制报价表之前，必须对整个项目有一

个初步的施工方案。该方案中至少要包括：根据工程进度需

投入多少施工设备；大宗的建筑材料采购方法；当地劳工和

国内人员的比例；流动资金的来源和使用。 对海外工程做出

既合理又有竞争性的报价是国际工程承包中一个值得研究的

课题，即便在目前，我们国内的工程投标大多也还按国家规

定的定额条件做报价。所以，在国内一个工程报价人员只要

熟悉国家定额和有关补充规定，做一个工程报价并不太困难

。况且，现在都使用计算机，有报价软盘。因此，国内工程

报价可以在短时间内完成，并且几个人做的报价价格相差不

会很大。 最初，中方人员都把国内的报价经验用于海外工程

的报价，把海外的建筑材料价格、设备价格、当地的人工单

价（如果当地人工单价较低，就使用自己测算的单价）一一

代入相应的预算定额，再加上管理费、利润。实践证明，这

样机械地代入相应的定额，做出的报价与当地的建筑市场上

的报价相差甚远。 报标报价的第二步就是分析。例如：某国

公路投标（1998 年），投标工作范围：（1）38公里长，16.8

米宽，沥青路面，挖填土方150万立方米（平均运距20公里）

，石子35万立方米。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直

接下载。详细请访问 www.100test.com 


