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4_B9_88_E9_83_BD_E5_c65_99973.htm 经济学近年来随着我国

市场经济的成熟度而逐渐成为一门“显学”。看到众多经济

学家在闪光灯下意气风发，但是根据统计，2003年广东省经

济学专业的初次就业率在50%以下，而该省各专业平均初次

就业率达到了75%。正在各大学经济学专业就读的学生们怎

么也难以理解理想与现实之间的落差：“为什么经济学家这

么受尊重，而我们找工作却这么难呢?” 原因是两方面的。首

先，经济学人才的需求主要集中在高端市场，例如高校教师

和大公司市场研究分析点；其次，经济学本科课程设置有面

“广”而实用技能不“专”的特点。 案例 姓名：张百杰 学校

：安徽财经大学 专业：经济学 困惑：说起经济学，大家看到

的都是吴敬琏、郎咸平们在媒体上指点江山，看到的是诺贝

尔经济学奖获得者们对国家甚至对世界经济的贡献。但作为

一个普通大学的经济学本科专业学生来说，在马上就要面临

的就业问题上，却怎么也难以找到比其他专业更突出的优势

，我们什么都学，却什么都学不专，什么都知道，却什么都

知道的不多⋯⋯ 就业方向一：经济预测、分析人员 职业概况

：此职位分布在各行业中，但一般只有比较大的公司和政府

中经济决策部门才会设置。主要负责各种市场数据的收集和

分析，随着市场化程度越来越高，市场调查和分析的重要性

也将越来越明显。 薪酬水平：2000-5000元/月不等。 专家建

议：1.SPSS等经济学专业分析软件的熟练掌握是基本功。一般

，大学在大三甚至大四才开设这些课程，建议你从大二开始



自学，还有，学好这些，经济数学和微观经济学学到位又是

必要的；2.计量经济学、统计学专业知识的掌握，建议去旁

听大三、大四统计学的专业课；3.参加一些公司的市场调查

活动。要想掌握吃饭的手艺，只有比别人付出更多，基础市

场调查工作是非常辛苦而且单调的，但如果你不亲自去实践

，你连数据如何得来的都不知道，人家公司凭什么让你去分

析数据?4.争取并把握实习机会。5.想进外企大公司?那外语至

少过六级，此乃“硬件”。 就业方向二：对外贸易人员 职业

概况：将“世界工厂”生产的产品，销售给国外客户；为国

内客户寻找国外货源；组织国际贸易货物物流等。有相当一

部分外贸人员在经验成熟后，成立了属于自己的外贸公司。 

薪酬水平：新人做外贸，在外企待遇在5000元/月左右。而外

贸就业机会集中的温州、义乌等地，新人的待遇大概只能

在2000元/月左右。当然，在拥有一定的客户开发能力后，贸

易提成是一笔更大的收入来源。 专家建议：1.外语能力是做

外贸很重要的一个要素，有六级证书固然好，最好要注意一

下口语会给日后的工作带来很多方便。2.如果事先有打算进

入某个行业，可以先熟悉一下专业英语。找本该行业的相关

的一些中英文对照的技术手册、国际标准，该行业内一些企

业和行业协会、商会的英文网站看看，应该很有点长进。3.

最好找到一家正规的外贸企业实习，很多简单的流程或术语

在书本山看不到或看到了也似懂非懂，去单位打打杂，看看

别人写的函电和有经验的前辈聊一聊，很多工作的流程和行

业惯例就豁然开朗了。实习期间注意向技术人员请教，好的

技术人员一定要了解产品。最重要的是学会一点怎样与同事

相处。4.参加外销员资格考试，拿到证书，还可以选择参加



报关员考试，这对以后想从事外贸行业的同学都很有帮助。 

就业方向三：市场营销人员 职业概况：只要有产品和服务在

出售，就会有销售的职位在招聘。对于以技术为背景的行业

里面，例如电讯、软件等，销售的需求仍然会持续走高。即

使在非技术领域，销售职位也一直是市场需求最旺盛的职位

类别之一。 薪酬水平：在销售这个职位上，报酬的差别很大

，不少职位的基础工资很少，因为报酬完全建立在销售业绩

的基础上，每做成一笔生意都可以得到佣金。对于工资建立

在销售业绩上的销售人员来讲，压力是巨大的。但同时，回

报也是巨大的。 专家建议：优秀的销售人员需要的素质包括

：积极的进取心、坚持不懈的态度、与其他人良好沟通的技

巧、给人信任度以及在商谈中营造舒适氛围的能力。 没有什

么销售经验的大学毕业生，如果看好一个公司的销售职位，

就要尽可能多地去了解这个公司的情况，这样可以增加应聘

成功的机会。不论所受教育水平如何，销售人员对他们销售

产品和服务应该有综合的掌握。 更重要的是，销售人员应该

能够有效地把产品和服务信息与客户进行沟通。建议同学们

多看介绍销售技巧的书籍，参加一些公司组织的促销活动(在

学校招聘兼职业务员或促销员)，去一些专业网站、论坛和那

些高手交流，例如中国营销传播网：www.emkt.com.cn。 就业

方向四：理类职位 职业概况：刚出校门的大学生首先谋得的

管理职位大都为一线管理人员，例如生产管理、行政管理、

人事管理、金融管理等等。 薪酬水平：1000-3000元/月不等。

专家建议：专业差异性不大，也就是说，很多专业的毕业生

都可以胜任这些职位。我们唯一的优势在于经济和管理的一

脉相承，你可以做得比别人更专业：1.在校期间养成良好职



业习惯，例如时间管理意识、职业形象意识等等；2.积极参

加各种活动，锻炼管理、组织能力；3.及早确定具体求职方

向，并通过各种渠道了解该类职位的要求。例如，你决定在

毕业后从事生产管理，并希望能发展成为一名项目管理经理

，你就必须主动去了解该职位的日常工作内容和基本职业素

质，可以参考项目管理员考试(PMP，有报考条件限制)的往

年试题中了解该职位的具体要求。去全面接触目前正在从事

这一行业的前辈，至于接触方式，也是多种多样的，例如专

业论坛和培训班。 就业方向五：其 他 政府公务员(参加公务

员考试)、各种经济类职业中专等学校教师、会计(建议在校

期间通过会计从业资格考试和助理会计师考试；选择参加报

考注册会计师考试，一般能通过五门中的三门毕业时就会有

会计师事务所愿意给你就业机会)、证券从业人员(可以参加

证券业从业人员资格考试)、物流从业人员(参加物流师资格

认证考试或物流经理资格考试)。不过，要提醒同学们的是，

参加各种资格考试之前，都应充分了解该项考试的报考条件

、认可程度、考试难度⋯⋯例如通过注册会计师考试的难度
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